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一、可以联合商家发起活动。
1、每个商家都是子端口，可以分享活动。每次分享活动总后台都可以看到分享的次数。
2、每个子端口都可以有客户报名，每个报名信息总后台都可以收到数据。
3、报名的人员可以收到一个二维码（或者条形码），总后台可以设置管理员，管理员可以验证报名人员的二维码（手机扫码）。
二、链接分享的主页
（1）、设置活动主题
（2）、可以设置地活动地点。
（3）、可以设置活动开始时间、结束时间、报名截止时间。
（4）、可以设置活动封面、活动内容。
（5）、可以设置报名人员参与需要报名费用。（允许下线支付）
（6）、报名人员须填写：姓名、手机号码、装修地址（装修小区）、装修意向品牌。
（7）、可以增加用户评论。（总台可以管控评论：增添评论或者删除评论）
三、积分规则（后台可以设置）
（1）、报名成功积分
（2）、分享成功积分
（3）、每日点赞积分
（4）、邀请朋友报名成功积分（阶梯式：邀请2、4、6位可积分不同）
（5）、订单成功积分（阶梯式：定2、4、6单可积分不同）
（6）、推荐签单成功积分。（阶梯式：推荐2、4、6单可积分不同）
（7）、签到积分（出示二维码给管理员扫码验证成功）
四、活动成员
（1）、可以设置预设品牌。
（2）、预设品牌设置好后，打开活动生成二维码，由参与成员扫码加入各自的品牌。
（3）、总台可以管控每个品牌成员，可添加活动管理员/助理，可查看/修改已加入品牌成员名称。
（4）、进入分连队管理，新建分组/连队，让各自成员扫码对另的二维码加入分组/连队，并可以查看/删除成员
五、售票管理
总后台可以查看：
1、 总售票数据。
2、 待付款数据。（报名后留下资料，还没有支付人员）
3、 下线支付数据。（品牌成员提交的售卡资料）
4、 微信支付数据。
5、 已验票数据。
6、 未验票数据。
7、 后台可设置群发功能，给每一位成功报名人员发送信息。
6、 订单信息
每个管理员可设置：
1、 下定客户信息。（必填）（只需要提交客户客户手机号码即可）
2、 订金金额：（必填）
3、 销售总额。（选填）
4、 下顶品牌。（必填）
5、 签单员工。（必填）
6、 带单员工（选填）
7、 收据编号（选填）
8、 备注信息。（选填）
7、 积分管理
总后台可以查看积分排名、设置积分兑换的奖品。（有筛选功能，填写手机号即可查看，该人员积分）
8、 数据管控
1、 后台可查看每个品牌阅读次数，访客次数。
2、 后台可查看每个品牌人员分享次数。
3、 后台可查看每个品牌售票张数。
4、 后台可查看每个品牌订单排行。（有筛选功能：可查看今天、昨天、前天、本周、所有、设置查询开始时间、结束时间。）
5、 后台可查看验票排行。（管理员验票后可查看每个品牌客户签到人员）
6、 后台可查看，客户需求表报。（有筛选功能：可查看今天、昨天、前天、本周、所有、设置查询开始时间、结束时间。）
7、 后台可查看收藏本次活动所有客户。


